ПРАВИЛА  ВЕДЕНИЯ ДИЛОГА:
– любое мнение ценно;

– ты имеешь право на любую реакцию, кроме невнимания;

– повернись так, чтобы видеть лицо говорящего;

– хочешь говорить – подними руку;

– дай возможность другому высказывать свое мнение, а себе – понять его;

– обращение начинается с имени;

– критика должна быть тактичной;

– используя компьютер, не злоупотребляй количеством текста и цвета;

– отсутствие результата – тоже результат;

– голос – твой божественный дар, умей им владеть.

ПЛАН ОППОНИРОВАНИЯ
1. Обращение к докладчику.

2. Благодарность докладчику.

3. Отметить положительные стороны доклада.

4. Отметить отрицательные стороны доклада.
