БИЗНЕС-ПЛАН
«Создание предприятия по выполнению сварочных работ»

Вид деятельности:
            Сварочные работы.
Ф.И.О. автора проекта:              Кулик Николай Андреевич.
Адрес:

            
г. Бийск филиал АлтГУ 

Телефон:                                     8 960 959 75 91.
Сметная стоимость:                   88 800 рублей.
г. Бийск – 2014
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1. РЕЗЮМЕ 
Наименование проекта:  Создание предприятия по выполнению сварочных работ.
ОПФ:  Индивидуальный предприниматель.

Форма собственности:   частная.

Основной вид деятельности:  Сварочные работы ОКВЭД: 45.33. Другие виды деятельности: Монтаж металлических строительных конструкций ОКВЭД: 45.25.4.

Юридический адрес:   Индекс 659547 Алтайский край Советский район с. Карасук ул. Раздольная д.1.

Дата регистрации предприятия: 01.07.2014 год.
Численность персонала  по проекту:   3 человека, в том числе 2 наёмных работника с заработной платой 10 и 15 тыс. рублей.

Автор проекта:  Кулик  Николай Андреевич. 

Дата рождения:   15.04.1991.
Контактный телефон:   8 960 959 75 91.
Специальность по образованию:  сварщик.

Опыт работы: подсобный рабочий сварочного производства, лето 2013 года.

Компетенции по выбранному виду деятельности:  Выполнение типовых слесарных операций, применяемых при подготовке металла к сварке, выполнение сборки изделий под сварку, выполнение ручной дуговой сварки средней сложности и сложных деталей аппаратов, узлов, конструкций и трубопроводов из конструкционных и углеродистых сталей.

Цель настоящего бизнес-плана:  Создание предприятия по выполнению сварочных работ.

Финансирование проекта: 88 800 рублей
              в том числе:

- собственные денежные средства -  30 000 рублей;

- субсидии ЦЗН -  58 800 рублей.
Целевое значение инвестиций: 
- приобретение оборудования – 29 492 рублей;

- пополнение оборотных средств -  59 308 рублей.
Сроки капитальных вложений: июль 2014 года.
Срок окупаемости проекта: 3 месяца. 

Рентабельность продаж за весь  проектный период: 60,1 %.
Налоговые платежи в бюджет:  353 160 рублей, 

в том числе: 

- налог по УПС (6% от доходов) – 255 660 рублей;

- НДФЛ – 97 500  рублей.
2. ОПИСАНИЕ РАБОТ (УСЛУГ)

Наименование работ (услуг):   Комплекс сварочных работ, требующих специальной квалификации. 

Краткое описание и основные характеристики: Производство сварочных работ любой сложности, наличие собственного оборудования, даётся гарантия 1 год, монтаж металлоконструкций небольших объёмов, высококачественное выполнение сварочных работ.

3.
ПЛАН МАРКЕТИНГА

Конечные потребители:  Население с. Карасук и прилежащих деревень Советского района.
Особенности спроса на работы (услуги) : 
           В основном имеет сезонный характер, что связано с природно-климатическими условиями рынка труда продукции. Пик продаж приходится на апрель-ноябрь месяцы.

Особенности сегмента рынка, на которые ориентируется проект:  Население с. Карасук и Советского района со средним уровнем достатка.

Прогнозные объемы продаж по сегментам рынка в натуральных показателях представлены в таблице № 1.

Обоснование цены на продукцию:  Точная стоимость рассчитывается после визуального осмотра объекта работ и проведения необходимых замеров, цены оговариваются в индивидуальном порядке в зависимости от объёма и сложности работ и устанавливаются на уровне средних цен, установившихся на рынке.

Ориентировочные цены на отдельные виды продукции представлены в таблице № 1.

Ориентировочные цены на отдельные виды продукции               Таблица №1
	Продукт 
	Диапазон цен, руб.
	Средняя цена, руб.

	
	Минимальная
	Максимальная
	

	Сварочные ограждения  (решетки, ворота)
	400
	   600
	500

	Монтаж металлоконструкций из уголка
	      90
	   290
	190

	Монтаж пожарно-охранной сигнализации
	     350
	   550
	450

	Резка трубы, уголка, листа
	   7 900
	  8 100
	8 000

	Металлоизделия по чертежам заказчика
	От 44 900
	От 45 100
	От 45 000

	Отопительная система
	   4 900
	  5 000
	5 000

	Монтаж труб г/х водоснабжения
	     600
	    800
	700

	Стеллажи складские, торговые, латки, шкафы, верстаки 
	   1 700
	  1 900
	1 800

	Монтаж полипропиленовых труб
	     100
	    300
	250


Система распределения (продаж): предлагаемые работы выполняются по заказам клиентов, оценке работ, установление суммы к оплате, с юридическими лицами составляется договор.

Программа по организации рекламы представлена в таблице 2.

Анализ конкурентов: с. Карасук и прилежащих к нему села не имеют квалифицированных сварщиков. Поэтому и нет конкуренции. Результаты маркетинговых исследований показали, что 4/5 опрошенных нуждаются в выполнении сварочных работ; практически все при возникновении необходимости сварочных работ испытали трудности в поиске квалифицированных исполнителей заказов; около 2/5 потенциальных заказчиков нуждаются в сантехнических работах, 1/4 в работах по установке и ремонту системы отопления; практически все желают, чтобы сварщики подходили в четко определенное время; 3/4 опрошенных ожидают, что стоимость работ будет приемлемая, 1/4 предполагает, что работы будут дорогостоящими; большая часть опрошенного населения (66%) в случае необходимости сварочных работ предполагают осуществить поиск информации через друзей, близких. Через газеты будут искать сварщиков 1/4 населения; большинство потенциальных заказчиков (65%) хотели бы получить гарантию на выполненные работы. 1/3 опрошенных не нуждаются в ней; практически все опрошенные желают в случае необходимости обращаться к знакомому постоянному сварщику; все потенциальные заказчики хотели, что бы сварщики имели профессиональное оборудование.

Преимущества данного проекта: 

Квалификация рабочих;

Наличие основного специального оборудования;

Дополнительные профессиональные навыки;

Наличие личного автомобиля;

Большой спрос на работы;

Отсутствие конкурентов.

Слабые стороны данного проекта: Экономическая нестабильность, низкие доходы населения, слабая экономико-правовая подготовка разработчика проекта.

Возможности достижения целей проекта: 

Привлечение инвесторов;

Сотрудничество с организациями;

Оказание консультационной помощи.

Угрозы достижения целей проекта: 

Сезонный характер работ;

Определенная нестабильность экономико-правовой ситуации в стране;
Привлечение малоизвестного сотрудника со стороны (ЦЗН); 
Отсутствие доходов у населения.

4 ПРОИЗВОДСТВЕННО-ОРГАНИЗАЦИОННЫЙ ПЛАН

Организационно-правовая форма: ИПБОЮЛ.
Место расположения предприятия:  Советский район с. Карасук ул. Раздольная д.1.

Достоинства и недостатки места расположения предприятия:  Достоинством выполнения сварочных работ является высококвалифицированные рабочие, а также наличие личного автомобиля, на котором производится обследование и выполнение заказов  отдалённых участках района, а также основным достоинством является отсутствие конкурентов и наличие современного оборудования.

Потребность в оборудовании и других технических средствах:

Для того чтобы начать производство и реализацию услуг (работ) необходимо иметь:

1 Сварочный аппарат;

2 Угловая шлифовальная машина;

3 Инверторный полуавтомат;

4
Перфоратор;

5
Сварочный аппарат для сварки полипропиленовых труб.

Потребность в материалах, комплектующих и хозинвентаре: Для того чтобы начать производство и реализацию продукции необходимо иметь:

Арматура;

Труба;

Уголок;

Швеллер;

Электроды;

Сварочная проволока.
Производственная программа: в 2014 году планируется выполнить работ (услуг) – 45; в 3015 году -  234; в 2016 году – 234.
Требования к квалификации и наличие необходимого персонала: для успешного осуществления проекта требуется высококвалифицированный сварщик, с опытом работы не менее 3 лет, выполняющий электрогазосварочные работы, работы с полипропиленовыми трубами; для выполнения вспомогательных работ требуется подсобный рабочий, желательно имеющий образование по специальности «Металлообработка» (слесарь, сантехник), т.к. в процессе выполнения сварочных работ, часто возникает потребность в сопутствующих видах работ (резка металла, монтаж труб отопления или труб г/х водоснабжения и др.).

Потребность в средствах на оплату труда: Система оплаты труда повременная, на начальном этапе стимулирующих выплат не планируется. В 2014 г. – 150 000 руб.; в 2015 г. – 300 000 руб.; в 2016 г. – 300 000 руб.

Страховые взносы на фонд оплаты труда и отчисления в фонд социального страхования от несчастных случаев и профзаболеваний: В 2014 году – 45 270 руб.; в 2015 году – 90 540 руб.; в 2016 году – 90 540 руб.
5. ПЛАН СБЫТА

План реализации продукции: 
в 2014 году планируется реализовать услуги на сумму 208 000 руб.; 

в 2015 году – 1 440 120 руб.; 

в 2016 году – 1 594 300 руб.
Условия оплаты работ (услуг): Условия оплаты устанавливаются согласно договору по выполнению сварочных работ, заключенному между заказчиком и производителем. Планируется в основном получение предоплаты исходя из вида работ и стоимости материалов, условий осуществления труда, сложности работ.
6. ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН 
Источники финансирования: На реализацию настоящего проекта на начальном этапе, в том числе: собственные средства 30 000 руб.; поступления от реализации продукции за первый месяц работы; предполагаемая субсидия от ЦЗН 58 800 руб.
	 Источники финансирования, руб.
	     Таблица 9


	Наименование источника
	Всего

	Собственные средства, в т.ч.:
	

	- денежные средства
	30 000

	- поступления от реализации продукции  (работ)
	3 242 420

	Итого  собственные средства
	3 262 420

	Целевое финансирование, в т.ч.:
	

	- субсидии, выданные центром занятости  населения
	58 800

	Итого целевое финансирование
	58 800

	ВСЕГО ИСТОЧНИКОВ
	3 361 220

	Страховые взносы и отчисления в фонд социального страхования от несчастных случаев и профзаболеваний ИП
Статьей 1 Федерального закона от 30 ноября 2011 года № 356-ФЗ «О страховых тарифах на обязательное социальное страхование от несчастных случаев на производстве и профессиональных заболеваний на 2012 год и на плановый период 2013 и 2014 годов», установлено, что в 2012 году и на плановый период 2013 и 2014 годов страховые взносы на обязательное социальное страхование от несчастных случаев на производстве и профессиональных заболеваний уплачиваются страхователями в порядке и по тарифам, которые установлены Федеральным законом от 22 декабря 2005 года  № 179-ФЗ  «О страховых тарифах на обязательное социальное страхование от несчастных случаев на производстве и профессиональных заболеваний на 2006 год». Он составляют 19425, 06 рублей в год.

Целевое направление инвестиций :

На специальное сварочное оборудование;

На материалы.

Смета единовременных затрат
Включает:

· затраты, связанные с регистрацией собственного дела;

· организационно-технические затраты.

Затратами периода считаются условно-постоянные затраты, напрямую не зависящие от объема выпуска продукции и момент возникновения которых связан с календарным периодом. Постоянные периодические затраты присутствуют практически независимо от загруженности мощности и необходимы для поддержания способности предприятия производить и реализовывать определенную продукцию.

К единовременным расходам относятся расходы, связанные с производством продукции (работ, услуг), но производимые однократно или периодически. Потребность в единовременных затратах определяется в соответствующих сметах, определяющих характер и направление работ.

 Смета единовременных затрат

                    Таблица 10
Статьи затрат

Сумма, руб.

Затраты, связанные с регистрацией ИП:

7 300
Итого затраты, связанные с регистрацией ИП

7 300
Организационно-технические затраты, 
в т.ч.:

- оборудование и инструменты

15 492
- материалы и сырье

12 458
- реклама

11 171
- транспортные расходы (бензин)

5 000
Итого организационно-технические затраты

76 121
Всего:

83 421
Рабочий график реализации проекта

План проекта - это единый, последовательный и согласованный документ, включающий результаты планирования всех функций управления проектом и являющийся основой для выполнения и контроля проекта. Разработка реального календарного графика работ основано на планировании развития и использования ресурсов, выстраивании организационной структуры проекта и академическими правилами  управления процессами. При использовании технологии управления проектами определяются и достигаются четкие цели при балансировании между объемом работ, ресурсами, временем, качеством и рисками. Ключевым фактором успеха проектного управления является наличие четкого заранее определенного плана, минимизации рисков и отклонений от него, эффективного управления изменениями.
Баланс денежных расходов и поступлений
Баланс денежных расходов и поступлений определяет суммы денег, вкладываемых в проект с разбивкой по времени от момента начала организации фирмы. Главная задача баланса денежных расходов и поступлений - проверить синхронность поступления денежных средств от реализации продукции и их расходования, т.е. определить достаточность этих средств на каждый момент времени. В случае их нехватки необходимо предусмотреть источники дополнительных инвестиций.


Расчет показателей рентабельности (для 2014 года и весь проектный период):

Рентабельность собственного капитала =

= (Прибыль / Собственный капитал) х 100% =27 090,46/30 000*100 % =90 %

Рентабельность инвестиций =

= Прибыль / (Собственный капитал + Обязательства) х 100%=27 090,46/30 000+58 800*100 % = 30%

Рентабельность продаж за весь  проектный период =

= (Прибыль от реализации / Выручка от реализации) х 100% =2505806,30/208 000*100 % = 60,1 %

7. ОЦЕНКА РИСКОВ И  МЕРОПРИЯТИЯ

ПО ИХ СНИЖЕНИЮ

Возможные риски  и их характеристика:
Неустойчивость спроса;

Повышение цен на материалы;

Рост налогового бремени;

Ошибки планирования и проектирования.

Мероприятия, направленные на снижение рисков:

Отслеживание уровня инфляции и среднего дохода;

Размера зарплаты в регионе;

Мониторинг цен на необходимые материалы;

Поиск внутренних резервов, снижение себестоимости продукции и цены;

Введение политики гибких скидок при сохранении качества выполненных работ;

Оптимизация налогообложения.

ПРИЛОЖЕНИЕ 

Таблица 1 - Прогнозные объемы продаж по сегментам рынка в натуральных показателях
	Сегменты рынка 

по потребителям
	Ед.

изм.
	2014
	2015
	2016

	
	
	3 квартал
	4  квартал
	итого
	1  полугод.
	2  полугод.
	итого
	

	Монтаж  труб г/х водоснабжения
	Стык.
	3
	5
	8
	16
	16
	32
	32

	Монтаж  металлоконструкций из уголка
	Пог.м.
	2
	3
	5
	12
	12
	24
	24



	Стеллажи торговые, складские, латки, шкафы, верстаки 
	Пог.м.
	4
	6
	10
	15
	15
	30
	30

	Металлоизделия по чертежам заказчика
	Т.
	1
	1
	2
	5
	5
	10
	10

	Монтаж пожарно-охранной сигнализации
	Стык.
	1
	1
	2
	5
	5
	10
	10

	Монтаж ограждений, ворот, решеток
	Пог.м.
	2
	3
	5
	10
	10
	20
	20

	Отопительная система
	Шт.
	3
	4
	7
	14
	14
	28
	28

	Монтаж полипропиленовых труб
	М.
	2
	5
	7
	13
	13
	26
	26

	Всего:
	 
	18
	28
	46
	90
	90
	180
	180


Таблица 2 - Расходы на маркетинговые мероприятия ( в рублях)

	Наименование

расходов
	Ед.

изм.
	2014
	2015
	2016

	
	
	3 квартал
	4  квартал
	итого
	1  полугодие
	2  полугодие
	итого
	

	Маркетинговые исследования 
	Руб.
	111
	
	111
	200
	
	200
	200

	Визитки 
	Руб.
	560
	
	560
	700
	
	700
	700

	Прайс-листы 
	Руб.
	500
	
	500
	600
	
	600
	600

	Баннер 
	Руб.
	10 000
	
	10 000
	12 000
	
	12 000
	12 000

	Всего
	
	11 171
	
	11 171
	13 500
	
	13 500
	13 500


Таблица 3 – Потребность в оборудовании
	№ пп

 

 
	Наименование

оборудования,

технических средств
	Тип или модель

 

 
	Цена за ед.,

руб.

 
	Количество

 

 

	1
	Сварочный аппарат
	Ресанта 
	7 817
	1

	2
	Угловая шлифовальная машина
	Makita 
	3 590
	1

	3
	Инверторный полуавтомат
	Sturm 
	9 967
	1

	5
	Перфоратор 
	Интерскол 
	4 059
	1

	6
	Сварочный аппарат для сварки пропиленовых труб
	Candan 
	4 699
	1

	Всего
	
	
	29 492
	5


Таблица 4 -  Потребность в сырье, материалах, комплектующих, инвентаре и хозяйственных принадлежностях
	Наименование вида

материальных

ресурсов
	 Количество
	Потребность на программу, руб.
	2014
	2015
	2016

	
	ед.
	цена,
	
	
	

	
	изм.
	руб.
	3 квартал
	4  квартал
	итого
	1  полугодие
	2  полугодие
	итого

	Материалы 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	  Арматура
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	   цена за 1 ед., 
	руб. 
	27 450
	27 450
	
	27 450
	27 450
	
	27 450 

	   количество
	 Т.
	1
	1
	
	1
	1
	
	1

	   сумма
	руб.
	27 450
	27 450
	
	27 450
	27 450
	
	27 450

	  Труба 
	 
	
	
	
	
	
	
	

	   цена за 1 ед., 
	руб. 
	30 150
	30 150
	
	30 150
	30 150
	
	30 150

	   количество
	 Т.
	1
	1
	
	1
	2
	
	2

	   сумма
	руб.
	30 150
	30 150
	
	30 150
	60 300
	
	60 300

	  Уголок 
	 
	
	
	
	
	
	
	

	   цена за 1 ед., 
	руб. 
	30 550
	30 550
	
	30 550
	30 550
	
	30 550

	   количество
	 Т.
	1
	1
	
	1
	3
	
	3

	   сумма
	руб.
	30 550
	30 550
	
	30 550
	91 650
	
	91 650

	  Швеллер 
	
	
	
	
	
	
	
	

	   цена за 1 ед.,
	Руб.
	34 850
	34 850
	
	34 850
	34 850
	
	34 850

	   количество
	Т.
	1
	1
	
	1
	1
	
	1

	   сумма
	Руб.
	34 850
	34 850
	
	34 850
	34 850
	
	34 850

	Комплектующие, хозинвентарь
	 
	
	
	
	
	
	
	

	   Электроды 
	 
	
	
	
	
	
	
	

	   цена за 1 ед., 
	руб. 
	275
	275
	
	275
	275
	
	275

	   количество
	 пачка
	3
	3
	
	3
	7
	
	7

	   сумма
	Руб. 
	875
	875
	
	875
	1 925
	
	1 925

	   Сварочная проволока
	 
	
	
	
	
	
	
	

	   цена за 1 ед., 
	руб. 
	183
	183
	
	183
	183
	
	183

	   количество
	 Бухта
	4
	4
	
	4
	5
	
	5

	   сумма
	руб.
	732
	732
	
	732
	915
	
	915

	ВСЕГО
	 
	124 607
	124 607
	
	124 607
	217 090
	
	217 090


Таблица 5 - Производственная программа
	Вид продукции 
	Ед. изм.
	Объем производства по периодам

	
	
	2014
	2015
	2016

	
	
	3 квартал
	4  квартал
	итого
	1  полугодие
	2  полугодие
	итого
	

	Монтаж  труб г/х водоснабжения
	Стык.
	3
	4
	7
	16
	16
	32
	32

	Монтаж  металлоконструкций из уголка
	Пог.м.
	2
	3
	5
	12
	12
	24
	24

	Стеллажи торговые, складские, латки, шкафы, верстаки
	Пог.м.
	4
	6
	10
	15
	15
	30
	30

	Металлоизделия и металлоконструкции по чертежам заказчика
	Т.
	1
	1
	2
	5
	5
	10
	10

	Монтаж пожарно-охранной сигнализации
	Стык.
	1
	1
	2
	5
	5
	10
	10

	Монтаж ограждений, ворот, решеток
	Пог.м.
	2
	3
	5
	10
	10
	20
	20

	Отопительная система
	Шт.
	3
	4
	7
	14
	14
	28
	28

	Монтаж полипропиленовых труб
	М.
	2
	5
	7
	13
	13
	26
	26

	ВСЕГО
	
	18
	28
	46
	90
	90
	180
	180


Таблица 6 - Потребность в средствах на оплату труда  для сваршика и подсобного рабочего  (фонд оплаты труда - ФОТ в тыс. рублях)
	№ п/п

 
	Состав

персонала

 
	Кол-во,

чел.

 
	Заработная плата,

руб.

 
	                          Сумма зарплаты персонала по интервалам планирования  

	
	
	
	
	
	
	2014
	2015
	2016

	
	
	
	
	
	
	3 квартал
	4  квартал
	итого
	1  полугодие
	2  полугодие
	итого
	

	1
	Подсобный рабочий
	1
	10 000
	
	
	30
	30
	60
	60
	60
	120
	120

	2
	Сварщик 
	1
	15 000
	
	
	45
	45
	90
	90
	90
	180
	180

	Всего
	
	
	
	
	
	75
	75
	150
	150
	150
	300
	300


В том числе единовременные затраты ___300 000 руб.__.
Таблица 7 - Страховые взносы на фонд оплаты труда и отчисления в ФСС от несчастных случаев и профзаболеваний (в тыс. руб.)
	№

пп
	                Показатель

 
	% отчис-

лений
	2014
	2015
	2016

	
	
	
	3 квартал
	4  квартал
	итого
	1  полугодие
	2  полугодие
	итого
	

	1.
	Итого ФОТ (база для начисления страховых взносов)
	
	75
	75
	150
	150
	150
	300
	300

	2.
	Отчисления:
	
	
	
	
	
	
	
	

	 
	     а) пенсионный фонд  
	22 %
	16,5
	16,5
	33
	33
	33
	66
	66

	 
	       б) ФФОМС  
	5,1 %
	3,825
	3,825
	7,65
	7,65
	7,65
	15,3
	15,3

	 
	        в) ФСС  
	2,1 %
	1,785
	1,785
	3,57
	3,57
	3,57
	7,14
	7,14

	 
	Страховые взносы итого
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.
	В ФСС от несчастных случаев 
	0,7 %
	0,525
	0,525
	1,05
	1,05
	1,05
	2,1
	2,1

	 
	 и профзаболеваний* 
	
	
	
	
	
	
	
	

	Всего
	 
	
	22,635
	22,635
	45,27
	45,27
	45,27
	90,54
	90,54


Таблица 8 - Прогнозируемый объем реализации продукции

	Вид продукции (работ, услуг)
	Ед. изм.
	                                          Объем производства по периодам
	2016

	
	
	2014
	2015
	

	
	
	3 квартал
	4  квартал
	итого
	1  полугод.
	2  полугод.
	итого
	

	 Монтаж ограждений, ворот, решеток 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	   цена за ед.
	руб. 
	2 000
	2 000
	2 000
	2 100
	2 100
	2 100
	2 200

	   объем продаж
	 Пог.м.
	2
	3
	5
	10
	10
	20
	20

	объем реализации
	руб.
	4 000
	6 000
	10 000
	21 000
	21 000
	42 000
	44 000

	 Монтаж металлоконструкций из уголка
	 
	
	
	
	
	
	
	

	 цена за ед.
	руб. 
	5 000
	5 000
	5 000
	5 100
	5 100
	5 100
	5 200

	 объем продаж
	Пог.м. 
	2
	3
	5
	12
	12
	24
	24

	объем реализации
	руб.
	10 000
	15 000
	25 000
	61 200
	61 200
	122 400
	124 800

	 Монтаж пожарно-охранной сигнализации
	 
	
	
	
	
	
	
	

	 цена за ед.
	руб. 
	8 000
	8 000
	8 000
	8 100
	8 100
	8 100
	8 200

	 объем продаж
	 Пог.м.
	1
	1
	2
	5
	5
	10
	10

	    объем реализации
	руб.
	8 000
	8 000
	16 000
	40 500
	40 500
	81 000
	82 000

	Торгово-складское оборудование 
	 
	
	
	
	
	
	
	

	 цена за ед.
	руб. 
	2 500
	2 500
	2 500
	2 600
	2 600
	2 600
	2 700

	 объем продаж
	Пог.м. 
	4
	6
	10
	15
	15
	30
	30

	    объем реализации
	руб.
	10 000
	15 000
	25 000
	39 000
	39 000
	78 000
	81 000

	Металлоизделия по чертежам заказчика 
	 
	
	
	
	
	
	
	

	 цена за ед.
	руб. 
	45 000
	45 000
	45 000
	46 000
	46 000
	46 000
	47 000

	 объем продаж
	        Т.
	1
	1
	2
	5
	5
	10
	10

	объем реализации
	руб. 
	45 000
	45 000
	90 000
	230 000
	230 000
	460 000
	470 000

	 Замена батарей
	 
	
	
	
	
	
	
	

	 цена за ед.
	руб. 
	15 400
	15 400
	15 400
	15 500
	15 500
	15 500
	15 600

	 объем продаж
	       Шт.
	3
	4
	7
	14
	14
	28
	28

	объем реализации
	руб. 
	46 200
	61 600
	107 800
	217 000
	217 000
	434 000
	436 800

	 Монтаж труб г/х водоснабжения
	 
	
	
	
	
	
	
	

	 Цена за ед.
	Руб.
	9 000
	9 000
	9 000
	9 100
	9 100
	9 100
	9 200

	 Объём продаж
	стык.
	3
	5
	8
	16
	16
	32
	32

	Объём реализации
	Руб.
	27 000
	45 000
	72 000
	145 600
	145 600
	291 200
	294 400

	Монтаж полипропиленовых труб
	 
	
	
	
	
	
	
	

	 цена за ед.
	      руб. 
	13 000
	13 000
	13 000
	13 100
	13 100
	13 100
	13 200

	 объем продаж
	       М.
	2
	5
	7
	13
	13
	26
	26

	объем реализации
	руб. 
	26 000
	75 000
	101 000
	170 300
	170 300
	340 600
	343 200

	Всего объем реализации:
	руб.
	176 200
	270 600
	446 800
	924 600
	924 600
	1 849 200
	1 876 200


Таблица 9 - Источники финансирования
	№ п/п
	Наименование источника
	Всего

	1.
	Собственные средства 
	

	1.1.
	в т. ч.:   гараж 30 кв.м.
	30 000

	1.3.
	              денежные средства
	30 000

	1.4.
	Поступления от реализации продукции (работ, услуг)
	4 172 200

	 
	Итого  собственные
	4 232 200

	2.2.
	Целевое финансирование
	 

	2.2.1.
	в т.ч.: субсидии, выданные центром занятости населения
	58 800

	2.2.3.
	Итого целевое финансирование
	58 800

	 
	Всего источников 
	4 291 000


Таблица 10 - Целевое направление инвестиций
	№

пп
	Наименование статей затрат
	                Сумма инвестиции, в рублях

 

	
	
	субсидии
	 собственные
	гранты
	 другие
	Итого

	1
	Приобретение оборудования
	
	
	29 492
	
	29 492

	2
	Сырьё и материалы
	
	
	124 607
	
	124 607

	
	Всего
	
	
	154 099
	
	154 099


    Таблица 10 - Сроки реализации проекта
	Планируемое мероприятие по расходованию средств
	Срок


	Величина расходованных средств (руб.)                                    Неделя
	Итого в месяц

	
	
	1
	2
	3
	4
	

	Регистрация предприятия
	01.07.-07.07
	7 300
	
	
	
	7 300

	Приобретение оборудования
	08.07.-23.07.
	
	15 492
	14 000
	
	29 492

	Приобретение материалов
	25.07.-05.08.
	7000
	
	5 458
	10 000
	12 458

	Запуск проекта
	01.07.
	
	
	
	
	

	Маркетинговые расходы
	06.08.
	5000
	
	
	6 171
	11 171

	Транспортные расходы
	01.07.-01.07.
	1 000
	1 000
	1 500
	1 500
	5 000

	Заработная плата рабочему персоналу
	25.07.-31.07.
	
	
	
	6 250
	6 250

	Страховые взносы на ФОТ и отчисления в ФСС от несчастных случаев и профзаболеваний (на ФОТ наёмных работников)
	31.07.
	
	
	
	7 545
	7 545

	Страховые взносы в пенсионный фонд и на ОМС с ИП
	31.07.
	
	
	
	404,68
	404,68

	Собственные средства
	01.07.-07.07
	
	15 000
	15 000
	
	30 000

	Привлеченные средства
	01.07.-31.07.
	8 800
	10 000
	10 000
	20 000
	58 800

	Выручка от продаж
	30.07.2014
	
	
	
	20 000
	20 000

	Единовременные и орг. технические расходы
	31.07.2014
	
	
	
	2 300
	2 300

	Всего 
	
	38 100
	41 492
	45 958
	74 170,68
	190 720,68


Таблица 11 – смета единовременных затрат
	№ п/п
	Статьи затрат
	Сумма

	1.
	Затраты, связанные с регистрацией собственного дела 
	7 300

	 

Итого затраты, связанные с регистрацией собственного дела
	7 300

	2.
	Организационно-технические затраты
	 

	2.1.
	Оборудование и инструменты
	15 492

	2.2
	Сырьё и материалы
	12 458

	2.3
	Реклама
	11 171

	2.4
	Транспортные расходы
	  5 000

	2.5
	Заработная плата персоналу до получения прибыли
	25 000

	2.6
	Непредвиденные расходы
	7 000

	Итого  Организационно-технические затраты
	76 121

	Всего
	83 421


Таблица 12 - Баланс денежных расходов и поступлений

	Наименование статьи
	2014
	2015
	2016

	
	3  квартал
	4 квартал
	итого
	1  полугодие
	2 полугодие
	итого
	

	Денежные средства в наличии на начало периода
	0
	71 721,77
	98 812,23
	27 090,46
	403 551,46
	634 141,46
	1 037 692,92

	ДОХОДЫ:
	
	
	
	
	
	
	

	В том числе:
	
	
	
	
	
	
	

	а) собственные средства (табл. 10)
	30 000
	
	30 000
	
	
	
	

	б) привлеченные средства (табл. 10)
	58 800
	
	58 800
	
	
	
	

	в) выручка от продаж (табл. 9)
	176 200
	270 600
	446 800
	924 600
	924 600
	1 849 200
	1 876 200

	ДОХОДЫ всего
	265 000
	270 600
	535 600
	924 600
	924 600
	1 849 200
	1 876 200

	РАСХОДЫ:
	
	
	
	
	
	
	

	в том числе:
	
	
	
	
	
	
	

	а) покупка сырья,материалов, комплектующих
	124 607
	
	124 607
	217 090
	
	217 090
	

	   б) заработная плата наемного персонала (в т.ч. НДФЛ) (табл.7)
	75 000
	75 000
	150 000
	150 000
	150 000
	300 000
	300 000

	   в) страховые взносы на ФОТ и отчисления в в ФСС от несчастных случаев и профзаболеваний(на  фонд оплаты труда  наемных работников)(табл.8)
	22 635
	22 635
	45 270
	45 270
	45 270
	90 540
	90 540

	и) маркетинговые расходы
	11 171
	
	11 171
	13 500
	
	13 500
	13 500

	м) покупка основных средств (табл.4)
	29 492
	
	29 492
	
	
	
	

	н) единоврем. и орг.-технические расходы (табл.12)
	38 060,5
	38 060,5
	76 121
	
	
	
	

	о) транспортные расходы
	15 000
	15 000
	30 000
	30 000
	30 000
	60 000
	60 000

	Страховые взносы в пенсионный фонд и на ОМС с ИП 
	4 856,27
	4 856,27
	9 712,54
	9 712,54
	9 712,54
	19 425,08
	19 425,08

	РАСХОДЫ итого
	320 821,77
	155 551,77
	476 373,54
	465 572,54
	234 982,54
	700 555,08
	483 465,08

	Результат от реализации (прибыль/убыток)
	
	
	
	
	
	
	

	Налоги и отчисления:
	
	
	
	
	
	
	

	   Налог по УСН (6%)
	15 900
	16 236
	32 136
	55 476
	55 476
	110 952
	112 572

	РАСХОДЫ всего
	336 721,77
	171 787,77
	508 509,54
	521 048,54
	290 458,54
	811 507,08
	596 037,08

	Квартальный денежный поток
	71 721,77
	98 812,23
	27 090,46
	403 551,46
	634 141,46
	1 037 692,92
	1 280 162,08

	Остаток денег на конец квартала
	71 721,77
	170 534
	197 624,46
	601 175,92
	1 235 317,38
	2 273 010,3
	3 553 173,22
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